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Skagen Varmeveerk blev det farste

Skagen Varmeveerk har indgaet en aftale om at fa varme
leveret til fast pris

B BGaskes

18

Af journalist Lisbet Praém, DONG

Skagen Varmevaerk har taget for-
skud pa fremtiden, hvor de natur-
gasfyrede kraftvarmevaerker skal
saelge el pad markedsvilkar.

Selv om lovgivningen endnu ikke
er pa plads, har veerket allerede nu
indgdet en aftale med energiselska-
bet DONG om at fa leveret varme
til fast pris. Aftalen fritager Skagen
Varmeveerk for spekulationer om
prisudsving pa el og gas. Prisen pa
varmeproduktionen er lagt helt fast
i en periode pa to ar.

Veerket kan nu fuldsteendig kon-
centrere sig om sin kerneopgave:
At drive et varmeveerk. De handels-
maessige opgaver klarer andre.

Formand for Skagen Varmevaerk
Christian Olesen begrunder valget
af aftale sdledes:

“De nye regler om, at vi skal seelge
el pa markedsvilkar betyder, at var-
meprisen kan komme til at svinge
meget op og ned. Det synes vii bes-
tyrelsen ikke, at varmeforbrugerne i
Skagen er tjent med, og da el-han-
del ikke er noget, vi har provet for,
besluttede vi sidste sommer, at vi
ville ud og finde nogen, der kunne
hjeelpe os. Vi tog fat i de to store.
DONG og Elsam. Den ene fra gas-
siden og den anden fra el-siden, og
sd brugte vi efteraret pa at sperge
os selv om, hvad vi kunne teenke os,
og here, hvad de to selskaber kunne
tilbyde os.”

Fokus pa drift af vaerket
Den aftale, som bestyrelsen var ude
efter, var en aftale, hvor det fortsat
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Formand for Skagen Varmeveerk Christian
Olesen.

var Skagen, der stod for drift- og
vedligeholdelse af varmevaerket og
den tekniske side af veerkets drift.
Det, der skulle overlades til andre,
var de handelsmaessige arbejdsop-
gaver.

"Vi er gode til at styre et var-
mevaerk og distribuere varme. Alt
andet overlader vi gerne til andre,”

DeT MENER DFF

Det er i den forbindelse vigtigt at fastsla, at alle de politikere, der har
udtalt sig pa dette omrade, har praeciseret, at omlaegningen ikke ma
koste varme-forbrugerne penge. Det geelder ikke blot i gennemsnit,
men ogsa for det enkelte varmevaerk, og i gjeblikket tyder det p3, at
politikerne pa dette punkt holder, hvad de har lovet, siger Uffe Bro.

siger Christian Olesen.

Forud for samarbejdet er der udar-
bejdet en driftsstrategi for, hvornar
veerket skal producere kraft og var-
me, og hvorndr der udelukkende
skal produceres varme. Som altid
geelder det om at placere den kom-
binerede kraft-og varmeproduktion
i de timer, hvor elprisen er hgjest.
Men hvor det i dag med treledstar-
iffen er relativt enkelt at indplacere
produktionen efter spids- og
hgjlast-timer, vil Nord Pools svin-
gende spotpriser i fremtiden gore
gvelsen mere vanskelig.

Nar lovforslaget traeder i kraft vil
SkagenVarmevaerkdagligtmodtage
en produktionsplan, som veerket er
forpligtet til at fglge. Til gengeeld
slipper veerket for arbejdet med
at saelge el-produktionen pa Nord
Pool, og skal ikke spekulere over
prisen pa naturgas eller fyringsolie,
eller om der er kabt tilstreekkelige
maengder naturgas ind, sa drift-

DFFs formand Uffe Bro udtaler i forbindelse med Skagens indgaelse af
en kontrakt om en fast varmepris i de kommende to ar, at det fortsat er
DFFs holdning, at sa leenge de fremtidige forhold ikke er kendt, bar man
veere tilbageholdende med hensyn til at indga bindende aftaler.
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splanen kan ov-erholdes. Alt det
klarer andre

En god og sikker aftale
IfalgeChristianOlesenvalgteSkagen
Varmevaerk at indga en aftale med
DONG efter en helhedsvurdering af
de to selskabers tilbud.

"Vi mener, at vi samlet betragtet
har sagt ja tak til den bedste "pakke”
| de naeste to ar har vi sikret for-
brugerne en billig varmepris. Men
derudover har vi ogsa lagt vaegt pa
tillidsforholdet mellem os og vores
samarbejdspartner og forsggt at
fornemme, hvor vi vil fa det bedste
samarbejde,” siger Christian Olesen.

En anden overvejelse har veeret,
om Skagen skulle indga aftalen nu
eller vente til lovforslaget om, at
de naturgasfyrede kraftvarmevaerk-
er skal saelge el pad markesvilkar er
vedtaget i Folketinget. Forslaget
har vaeret undervejs laenge og for-
ventes for tiden at traede i kraft 1.
oktober 2004. Selv om der er min-
dre end et halvt ar til oktober, er
der stadig ingen, der ved, hvordan

Skagen Varmeveerk har indgéet en toarig aftale
med DONG om at fa leveret varme til en fast
pris.

loven praecis kommer til at se ud.

“Jeg kan illustrere det valg, besty-
relsen havde, med en mand, der
har kebt en lottokupon. Der er
mulighed for en stor gevinst med
7 rigtige, og der er - endnu storre
- mulighed for, at der slet ikke er
en gevinst. Bestyrelsen fik et tilbud
lordag eftermiddag - for treekningen
- om at kunne salge kuponen med
en gevinst for 6 rigtige. Selvfglgelig
kunne vi vaere heldige at fa 7 rigtige
-nemlig hvis vi er dygtige og heldige
og udnytter de nye muligheder opti-
malt - men der var sterre risiko for
slet ikke at fa gevinst, hvis vi havde
ventet pa lovgivningen. For selv om
Regeringen har lovet, at omlaegn-
ing-en ikke skal koste varmefor-
brugerne penge, er der ingen, der
har garanteret, at det ogsa kommer
til at geelde for det individuelle var-
meveerk. Der-for var det let for bes-
tyrelsen at tage den sikre gevinst.
Og den beslutning har jeg det godt
med, for det er ikke vores opgave at
spekulere i el- og gaspriser for folks
private penge. Jeg foretraekker den
sikkerhed og ro om-kring varmepris-

en, som Vi har faet nu, pa trods af
at vi endnu ikke kender lovens vilkar
fuldt ud, forklarer Christian Olesen.”

Flere Igsninger end den i Skagen
| DONG hilser underdirekter Jens
Helmer Rasmussen Skagen Varme-
veerk velkommen som farste var-
mekunde. Han understreger dog,
at kraftvarmeveerkerne har mange
valgmuligheder, nér der skal saelges
el pa markedsvilkar.

"Kraftvarmevaerkerne kan veelge
at klare hele el-salget selv, og de
kan vaelge den Igsning, som Skagen
Varmeveerk har valgt. Men ind i mel-
lem de to yderpunkter har vaerkerne
flere valgmuligheder. Vi tilbyder for
eksempel at kgbe el fra kraftvar-
mevaerkerne til enten fast eller vari-
abel pris. For os er det centrale, at
det er kunden, der vaelger, og jeg
kan sagtens forstd de veerker, der
vil kende den eksakte udformning
af lovgivningen, for de veelger, en
l@sning, der kan handtere el-salg pa
markedsvilkdr,” siger Jens Helmer
Rasmussen”.
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