FJERNVARMEN | 2 2008

EU sigter nu efter massiv vaekst
I store solvarmeanlaeg

Det europaiske SOLARGE projekt, hvor Danmark deltager, arbejder for at statte
markedet i fremdriften af kollektive solvarmeanlag. Potentialet er enormt.

_ FREMTIDENS BRANDSLER
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Af ingenior Henrik Steffensen, Ramball

Danmark har sammen med 10 euro-
paiske partnere deltaget i SOLARGE,
et [EE-projekt under "Intelligent Energy
for Europe’- programmet, hvor forma-
let er at fremme og motivere til etab-
lering af store solvarmeanlag i EU.

SOLARGE er stattet med 40 % fra IEE,
og Danmark har varet reprasenteret
gennem Rambegll Danmark. Arbejdet
er nu i sin afsluttende fase. Denne
artikel beskriver kort de mal og resul-
tater, som er opnaet under SOLARGE
pa europaisk plan. Endvidere beskri-
ver artiklen gennemfgrelsen af pro-
jektet i Danmark.

SOLARGE blev startet i begyndelsen af
2005, og fem projektmader har vaeret

www.danskfjernvarme.dk

afholdt siden. SOLARGE er implemen-
teret ud over Europa gennem et kon-
sortium bl.a. bestaende af partnere fra
Frankrig, Holland, Belgien, Tyskland,
Spanien, Italien og Slovenien.

Craensefladen for SOLARGE var
oprindeligt defineret til solvarmeanlaeg
mellem 30 m? og 500 m?, hovedsage-
lig som individuelle varmt brugsvands-
producerende anlag i boligforeninger,
hoteller samt offentlige og private
kontorer og servicebygninger. Mere
end 40 % af det samlede slutbruger-
energiforbrug pa EU-plan finder sted
i bygningssektoren - et af de mest
lovende markeder for udbredelse af
solenergi. Det vurderes, at solenergi
udger et langt overvejende potentiale
for klimabeskyttelse, jobskabelse og
regional gkonomisk vaekst.

EU's mal er pa kort sigt og inden
2010, at mindst 12 % af medlems-
landenes primare energiforsyning til-
vejebringes via vedvarende energikil-
der. Danmark har allerede passeret de
15 %, og regeringen har i sin energi-
strategi fra 2007, fremsat forslag for
nye mal pa 30 % inden 2025.

Enormt potentiale i EU
Indtil nu har udviklingen i markedet
for solvarmelgsninger pa EU-plan
hovedsagelig varet inden for mindre
anlag i den private bygningssektor.
Udviklingen i Europa bevager sig nu
langsomt i retning af sterre kollektive
solvarmeanlag.

De fleste er dog fortsat pa demon-
strationsniveau, pa trods af et enormt
potentiale.

Danmark har allerede nu ver-
dens stgrste solvarmeanlag,
nemlig Marstal Fjernvarmes
19.000 m? store anleg pa
Arg. | takt med de stigende
priser pa fossilt braendsel gar
udviklingen i Europa mod
| flere solvarmeanlag i stor
skala og de danske erfaringer
med solvarme integreret med
fjernvarmeforsyning kan vare
— relevante for mange byer i
Europa.
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| takt med stigende priser pa importe-
rede fossile brandsler samt stigende
efterspargsel pa solvarmeteknologier
forbedres den samlede gkonomi pa
solvarmeanlag imidlertid, en tendens
der naturligvis vokser med starrelsen
pa anlagget. Nar man betragter natio-
nale og falleseuropaiske energi- og
klimapolitikker, kan udvikling og gen-
nemferelse af store kollektive solvar-
meanleg ogsa spille en vasentlig
rolle ved fremtidens brandselsvalg.

SOLARGE forsgger at samle alle rele-
vante aspekter. Projektet, som er
baseret pa eksisterende resultater fra
de deltagende lande, udvikler deref-
ter videre pa metoder og formidler
virkemidler. For farste gang er en
systematisk international sammenlig-
ning blevet mulig.

Hovedformalet med SOLARGE er at
stotte markedet i fremdriften af kol-
lektive solvarmeanlag. Det er forsagt
realiseret via falgende aktiviteter:
= Analyse af nuvarende projekter.
Markeds- og “good practice”-analyser
med estimering af potentialer.
= |dentifikation af markedsbarrierer
og chancer for succes mht. teknologi,
projektudvikling og gennemfarelse.

» Kapacitetsopbygning pa leveran-
dersiden samt stette til marketing og
optimeret projektudvikling.

» Information og kommunika-

tion med malgrupper i Europa.
Oplysningskampagner rettet mod
investorer, information og radgiv-
ning.

= Etablering af overblik og offentlig-
gerelse (demonstration) af europai-
ske “good practice”-projekter og deres
lgsninger samt markedsstimulering
og markeds roll-out.

» Stette til udvikling af national og
europaisk energipolitik. Udvikling af
forslag til forbedring af de eksiste-
rende politiske rammer for kollektive
solvarmelgsninger. Formulering af
forslag til national og regional stra-
tegi samt statte i den politiske beslut-
ningsproces.

» EU-udbredelse af projektets resulta-
ter via interaktiv projekthjemmeside.

Alle informationer og projektresulta-
ter kan findes pa www.solarge.org

Store solvarmeanleg rundt om i
Europa har et samlet kollektorareal
pa mere end 19 km? Disse anlaeg
fortrenger, hvad der svarer til 8 mil-
lioner tons fyringsolie arligt svarende
til en reduktion pa mere end 2,5 mil-
lioner tons CO,. Fortrengningen sva-
rer godt og vel til energiforbruget til
opvarmning 0,5 millioner husstande
arligt. | disse anleg er den samlede
maksimale kapacitet i stgrrelsesorde-
nen 13,5 GW termisk varme. Denne

kapacitet kan vise sig af afggrende
betydning i fremtiden ved vurdering
af potentialer i forbindelse med sol-
varme anvendt til absorptionskeling.

Fremtiden
SOLARGE vil stimulere og motivere
solvarmemarkedet i EU-landene.
Dette galder forst og fremmest i
konsortiets hjemlande, men forha-
bentlig ogsd i andre EU-lande, som
i de kommende ar star over for mar-
kante investeringer til opfyldelse af
nye EU-direktiver specielt inden for
energieffektivisering og energispare-
programmer i bygningssektoren.

Hos alle SOLARGE partnere hersker et
udbredt gnske om at skabe grundlag
og stotte til fortsaettelse i et SOLARGE
[l-samarbejde i 2008 og frem. | et
eventuelt fortsat samarbejde, vil der
blive sat fokus pa store markbaserede
solvarmeanleg (> 1.000 m?) tilslut-
tet fjernvarmesystemer med kraft-
varmeproduktion. Yderligere gnsker
SOLARGE, at der bliver lagt vaegt pa
mulighederne for at bruge solvarme
sammen med andre VE-kilder, bl.a. i
forbindelse med kaling via absorpti-
onskeling. Dette vil kunne bidrage til
en mere optimeret gkonomi for sol-
varmeanlag specielt i Sydeuropa.

(Fortsattes naste side)
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(Fortsat fra forrige side)

Inden for de store markbaserede
solvarmeanlag tilsluttet fjernvarme-
systemer har Danmark en ledende
position. Danmark er ikke alene i
besiddelse af verdens stgrste solvar-
meanlaeg i Marstal, men har ogsa et
antal virksomheder og organisationer,
som har viden og erfaring, nar det
drejer sig om storskalasolvarmean-
lzg og fjernvarme.

Store solvarmeanlaeg i Danmark
| Danmark dekkede solvarme ifglge
Energistyrelsens statistik for 2006
godtogvel 120 GWh. Solvarmeandelen
i forhold til den samlede primare
energiproduktion udgjorde 0,035 %.
Altsa stadig en meget lille og naesten
ubetydelig del, men ikke desto min-
dre nok til, hvad der svarer til ener-
giforbruget til opvarmning i 8.000
husstande arligt.

En liste pa mere end 200 anleg >

www.danskfjernvarme.dk
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En afgerende fordel ved at anvende solvarme i stor skala er den lave varmeproduktionspris.
| figuren er vist planlagningspriser over pris-ydelsesforholdet.

30 m?, som SOLARGE har registreret i
Danmark, kan findes pa hjemmesiden
mellem en raekke EU "good practice’
eksempler, som er beskrevet nerme-
re. Det er muligt at udskrive korte
projektprasentationer af de enkelte

"good practice” -eksempler.

Hvis man sidder inde med oplys-
ninger, der endnu ikke er prasenteret
i databasen, er man velkommen til
at kontakte SOLARGE's danske repra-
sentanter.
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Nationale kontakter og aktiviteter
sasom “net-working”, mader, “direct
mailing”, samarbejder og planlagning
er etableret med bl.a. Energistyrelsen,
FRI, DTU og Tl. Derudover er der opna-
et kontakt til Dansk Solvarmeforening,
ARCON Solvarme A/S, BATEC A/S, CJ
TEKNIK A/S. Men det mest perspektiv-
rige er nok Dansk Fjernvarme.

| Danmark er omkring 60 % af alle
boliger fjernvarmeforsynet. | sadanne
systemer er det muligt at nedbringe
anvendelsen af fossilt brandsel. Det
er velkendt som gennemsnitsbetragt-
ning, at for hver MWh solgt fjernvarme
til en kunde gar der kun 0,5 MWh fos-
silt braendsel. Dette skyldes et unikt
og fleksibelt produktions- og distri-
butionssystem, som gar det muligt at
anvende mange forskellige brandsler
sasom affald, halm, biomasse, sol-
varme og geotermi med laveste pris-
ydelses faktor i palidelige, godt vedli-
geholdte og velfungerende systemer.
Storskalafordele er dbenlyse.

Det blev hurtigt klart, at fokusomra-
det for SOLARGE i Danmark var sa at
sige ikke eksisterende i arene efter
regeringsskiftet i 2001. Hvis der skul-
le frembringes resultater, som kunne
udgere det danske bidrag, sa matte
fokus indstilles pa de mest kost-effek-
tive anlegstyper, netop dem som er
integreret centralt i fjernvarmesy-
stemer. Den oprindelige malgruppe
boligejendomme, hoteller og offent-
lige bygninger, produktionsvirksom-
heder af solvarmeteknologier samt
planleggere, arkitekter og ingenigrer
har der ogsa vaeret arbejdet med, men
nedtonet pa grund af ovenstaende.

Stigende priser pa fossilt brandsel
er ofte ensbetydende med stigende
priser pa materialer. | fremtiden vil
vi formentlig opleve reduktioner i
pris-ydelsesforholdet selvom prisen
pa fossile brandsler formentlig vil
forsatte sin stigning. Dette kan for-
udsattes, hvis solvarme bl.a. bringes
i anvendelse til sa mange formal som
muligt hos slutbrugeren f.eks. i vaske-
og opvaskemaskiner samt keleformal
til luftkonditionering.

Skive Radhus er et godt eksempel,
hvor keling er blevet integreret, og der

forventes gode resultater herfra. Data
for Skive Radhus vil inden lenge blive
publiceret pA www.solarge.org.

Sterke danske eksempler
Danske erfaringer med store mark-
baserede solvarmeanlag integreret i
fijernvarmeforsyning kan vare af star-
ste relevans for mange byer i Europa,
som i disse ar star over for at revurde-
re deres energiinfrastruktur. En afge-
rende fordel ved et storskalaprojekt
er den lave varmeproduktionspris. |
figuren side 34 er vist planlegnings-
priser over pris-ydelsesforholdet.

Et stort solvarmeanlag pa ca. 5.000
m? kan med en 20-ars afskrivnings-
periode (forventet levetid dog noget
lengere) levere varme til en produkti-
onspris pa ca. 260-330 kr./MWh. Den
alternative produktionspris for varme
produceret pa biomasse eller natur-
gas er 260-375 kr./MWh.

Etandet solvarmeprojekt pa 10.000
m? er planlagt i forbindelse med et
gasfyret kraftvarmeanlag (gasmotor).
Med en forventet solvarmeandel pa
20 %, forventes solvarmeanlagget at
kunne reducere varmeprisen for kun-
derne med 22 kr./MWh. | dette projekt
er ingen stottemidler tilgaengelige.
Den eksisterende bufferlagertank vil
blive anvendst til lagring af solvarme i
sommermaneder og overskudsvarme
fra gasmotor om vinteren.

| relation til SOLARGE har Danmark
ved flere lejligheder vist eksempler
pa gode storskala solvarmeanlag.
| Marstal dakker solvarme typisk
mere end 30 % af arsproduktionen,
og hvad angar brendselsbesparelsen
og den mindre udledte CO,-emission,
er fortrengningen naturligvis sterre.
Grunden er, at solvarmen erstatter
braendsel, der ellers anvendes for at
kompensere for en lavere virknings-
grad pa vearket og et relativt hgjere
nettab i sommerperioden.

Flere andre byer i Danmark med fjern-
varmenet fglger nu op pa solvarme-
konceptet fra Marstal, og siden 2005
er mere end 15.000 m? blevet instal-
leret som markanlag, mens yderlige-
re 80.000 m? ligger pa tegnebordet
(se artiklen side 30).

Vigtig CO,-neutral energkilde

| de kommende ar star omkring %
milliard DKK til at blive investeret i
solvarme i storskalaprojekter med et
samlet areal pa mere end 100.000 m2.
Solvarme vil sdledes vare en af frem-
tidens vigtige CO,-fri energikilder til
fijernvarmeforsyningen - og naturlig-
vis forst og fremmest til at producere
varmt brugsvand og til at dekke net-
tabet om sommeren.

Det fremgar klart af kurven over
produktionspriser pa side 34, at det
vil vaere spild af penge at etablere
solvarme pa de bygninger, der far
fijernvarme. Det er seks gange dyrere
for smahuse og fire gange dyrere for
store bygninger.

Det er derfor oplagt at give kun-
der, der braender for alternativ energi,
mulighed for at investere i den felles
solvarme ved for eksempel at tilbyde
dem en "solvarmetarif’, hvor man for
et anlegsbidrag (svarende til investe-
ringen i de paneler, der svarer til som-
merforbruget) kan fa en tilsvarende
stor rabat pa varme, der leveres om
sommeren i 20 ar eller mere.

Det vil specielt vaere en rigtig god idé
at inddrage falles storskalasolvarme-
anlag til forsyning af ny bebyggelse
for at nedbringe brandselsenergifor-
bruget pa den mest effektive made.

Desvaerre er den nuvarende ener-
girammeberegning i bygningsregle-
mentet udformet, sa den blokerer for
sadanne fornuftige lgsninger. Hvis en
ny bygning kan forsynes med som-
mervarme fra et falles solvarmean-
l&g - fra naboen, grundejerforeningen
eller fjernvarmeforsyningen - siger
bygningsreglementet, at energien i
det varme vand "hokus pokus” bliver
til "olie”, nar den passerer matrikel-
gransen. En bygherre ma altsa spilde
penge pa at etablere eget solvarmean-
lzg til ingen verdens nytte. Maske far
han sa ikke rad til at slutte bygningen
pa den falles forsyning, og sa har
man mistet muligheden for en effek-
tiv forsyning af resten af varmebeho-
vet med andre energikilder med en
lav CO,-emission i lang tid fremover.

hst@ramboll.dk
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